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Wersja dla resellerow na rynkach wschodzacych

Jak zostac
certyfikowanym
partnerem Cisco Select

Certyfikowani partnerzy Cisco Select otrzymujg dostep

do wielu korzysci, dzieki ktorym moga uzyskac wyzszg
wydajnos¢ i rentownos¢ na rynku matych i Srednich firm.
Dzieki certyfikacji Cisco Select partnerzy majq swietng
okazje, aby skorzysta¢ z licznych mozliwosci oszczednosci
kosztéw i rabatéw na produkty oferowane w programach
firmy Cisco.

Wystarczy wykonac¢ trzy proste kroki:

1. Przygotowywanie

Po pierwsze, nalezy wyznaczy¢ AM (Account Manager) i/lub
inzyniera sprzedazy, ktérzy przygotujq sie do specjalizacji
Cisco Small Business. Odbywa sie to poprzez odbycie
szkolenia online w dogodnym terminie. Wiecej informacji
mozna uzyska¢ pod adresem
WWW.Cisco.com/go/smbuniversity.

2. Zaliczenie

Wyznaczony pracownik firmy musi nastepnie wzia¢ udziat
w odpowiednich egzaminach i zaliczy¢ je (obecnie koszt
jednego egzaminu na osobe wynosi 65 USD).

3. Zgtoszenie

Po uzyskaniu specjalizacji Small Business wystarczy
wypetni¢ wniosek online za pomocg narzedzia Certification
and Specialization Application (CSApp):
www.cisco.com/go/csapp w celu uzyskania certyfikatu
Select.

Wiecej informacji mozna znalez¢é na stronie
www.cisco.com/go/select

Rentownosc¢

Programy motywacyjne firmy Cisco zostaty stworzone
w celu zwigkszenia rentownosci partneréw. Sg to m.in.:

= Partner Development Funds (PDF)
Oferuje kwartalne premie za sprzedaz kwalifikujgcych
sie produktéw firmy Cisco (ponad 2 000 numeréw
SKU), w celu zwigkszenia zyskow partnera.

Korzys¢: premie wysokosci 5 - 10%
Wiecej informacji: www.cisco.com/go/pdf.

= Opportunity Investment Program (OIP)
Nagradza partneréw za stwarzanie przyrostowych
mozliwosci biznesowych, wczesne angazowanie sie
w obstuge klientow i dziatania przedsprzedazowe.

Korzysé: rabat 6% na pozycje z cennika GPL.
Wiecej informacji: www.cisco.com/go/oip

= Value Incentive Program (VIP)
Nagradza partneréw, ktorzy koncentrujg swojq
dziatalno$¢ na zaawansowanych technologiach,
stanowigcych czes¢ architektur sieciowych firmy
Cisco, takich jak Collaboration, Virtualization lub Cisco
Borderless Networks.

Korzysé: Ptatnosé dwa razy do roku dla partneréw,
ktorzy osiagaja cele rezerwacji (uzgodnione dla danego
regionu), utrzymuja specjalizacje w zakresie sprzedazy
tych zaawansowanych technologii, a takze partnerow,
ktorzy osiggaja i utrzymujg wymagane poziomy
satysfakcji klientow (CSAT).

Wiecej informacji: www.cisco.com/go/vip-emerging.

Konkurencyjnosc

Uzyskanie certyfikatu Cisco Select pozwala partherom
wyroéznic sie na tle konkurencji poprzez potwierdzenie
swoich kompetencji w zakresie sprzedazy produktéw jednej
z najbardziej rozpoznawalnych marek na $wiecie. Uzyskany
status Select pomaga otwiera¢ drzwi nowym mozliwosciom,
oferujgc klientom najlepsze w swojej klasie produkty

w konkurencyjnych cenach.

Program Not for Resale: do 70% rabatu na produkty Not
for Resale, aby umozliwi¢ pokazanie wtasnych mozliwosci

Promocje Fast Track: konkurencyjne ceny wybranych
produktow w przypadku zakupu za posrednictwem
dystrybutora.

Deal Maker: pomaga wygrywac transakcje
w konkurencyjnych sytuacjach dzieki bardzo wysokim
rabatom na WSZYSTKIE produkty.

Partner Enablement: zwigkszenie mozliwosci partnerow
Cisco Channel Partner w celu osiggniecia wyzszej
rentownosci www.cisco.com/go/partnerenablement.

Cisco SB University:oferta kurséw szkoleniowych
dotyczacych wprowadzania na rynek, sprzedawania
i wdrazania rozwigzan firmy Cisco dla matych firm
www.cisco.com/go/smbuniversity.

Competitive Edge Portal: pomoc w pozycjonowaniu firmy
jako lidera branzowego wzgledem konkurencji
www.cisco.com/go/competitive.

Partner Marketing Central: platforma online do tworzenia
i dostosowywania kampanii marketingowych i wydarzen
www.cisco.com/go/partnermarketing.

Smart Designs: cenne informacje dotyczace najlepszych
praktyk w zakresie wdrozen sieciowych
www.cisco.com/go/smartdesigns.

Smart Business Roadmap: model sprzedazy oparty dla
doradztwie dla zespotéw sprzedazy partneréw firmy Cisco,
dziatajacych na rynku matych firm www.cisco.com/go/sbr.

Partner Practice Builder: zwigkszenie wzrostu i wydajnosci
partneréw poprzez optymalizacje praktyk biznesowych

w dziedzinach zunifikowanej komunikacji, centrum
kontaktow, zabezpieczen, sieci bezprzewodowych, matych
firm i innych www.cisco.com/go/practicebuilder.

Biuletyn Select Network: najnowsze tematy i atrakcyjne
tacza dla partneréw Select. Aby zasubskrybowacé, wystarczy
wysta¢ wiadomos¢ e-mail na adres
smbselect-emer-support@external.cisco.com.

Dodatkowe zasoby: www.cisco.com/go/partnertools
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